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Wie funktioniert Mieterstrom?

Basierend auf einem Dachnutzungsvertrag zwischen EVU und Hauseigentumer bauen und
betreiben EVUs die Mieterstromanlage. Der erzeugte Strom wird an die Mieter verkauft.

Funktionsprinzip Mieterstrom Typischer Projektablauf fur EVUs
O % Interessensbekundung: Identifikation von Immobilien bzw. Kontaktaufnahme
durch Eigentimer und Stadtwerk / EVU. Kontaktaufnahme kann von beiden
m Seiten kommen. Erste Potenzialanalyse kann durchgefuhrt werden.
—>
Abschluss Dachnutzungsvertrag: Voraussetzung fur das Mieterstrommodell.
Unterschiedliche Auspragungen sind moglich.
Abschluss —
Dachnutzungsvertrag 1ns
nnn
in
T i Planung & Finanzierung Mieterstromanlage: Berechnung des Business Case:
- Projektkosten, Break-even, Amortisierung,...
— 4—|

Planung & Bau
Mieterstromanlage

‘ Abschluss Mieterstromvertrag mit dem Stadtwerk /EVU: Abschluss mit
O s Mindestanzahl an Mietern, damit sich Business Case rechnet
O d ﬁ olarstrombezug ‘

Abschluss
Mietstromvertrag O

Bau & Inbetriebnahme Mieterstromanlage: Mieter erhalt Solarstrombezug.
Reststromlieferung bei Bedarf aus dem 6ffentlichen Netz. Anschluss der Anlage
ans offentliche Netz um ggf. Strom ins Netz einzuspeisen.

e |
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Chancen fur Stadtwerke und EVU's
Mieterstrom bietet eine Vielzahl von Vorteilen flir Stadtwerke und EVU's, insbesondere

hinsichtlich der Starkung ihrer Kundenbeziehungen
Kundenbindung
Verstarkte Kundenbindung durch die enge
Zusammenarbeit mit Ihren Kunden sowie

Erreichung von erneuerbare Energiezielen
umweltfokussierten Kundensegmenten

Diversifizierung Ihres Gesamtproduktportfolios zur
Erreichung der Ubergeordneten EE-Energieziele
o ¢
Branding und Image Angebotserweiterung
. ™ Mieterst ST T T T
Image-Steigerung mit einem ,echten” ® cﬂgnecr:nr:rr‘r; @ Angebotserweiterung z.B. Bereitstellung von
Grunstromprodukt und Unterstutzung lhrer Vorteile Lademaoglichkeiten oder Kombination des
Kunden bei ihrer Reise zur Energieautarkie Mieterstromprodukts mit Warme
. o
Profitabilitat / “ Vorreiterrolle
Marktdifferenzierungsmerkmal durch Aktivitaten in
einem Umfeld, mit dem relativ wenig
Energieunternehmen sich beschaftigen

Hohere Marge u.a. durch Mieterstromsubventionierung,
Einspeisevergutung sowie Wegfall der Netzentgelte

und Umlagen
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Unser Beratungsangebot

Wir unterstutzen Sie mit unserer Fach- und Branchenexpertise bei der erfolgreichen
Integration des Mieterstrommodelis in die bestehende Produktwelt

K

——)

ikl
I

O
N
—

~N
7

o ®

Regulatorik und Forderlandschaft
«  Prufung politischer Rahmenbedingungen
* Analyse regionaler und bundesweiter Férderinstrumente sowie Unterstitzung wahrend des gesamten Antragsverfahren

Vertragsgestaltung und Marktkommunikation
+ Analyse von notwendigen Vertragsbeziehungen und Unterstutzung bei der Vertragsgestaltung
« Konzeptionierung einer effizienten Marktkommunikation mit intelligenten Messystemen

Potential- und Wirtschaftlichkeitsanalyse

«  Ermittlung des Mieterstrompotentials im definierten Vertriebsgebiet

* Kostenanalyse aller relevanten Komponenten

* Aufbau eines Tools zur Wirtschaftlichkeitsberechnung von Mieterstromprojekten und Ermittlung des Mieterstromtarifs

Mess- und Abrechnungskonzept
»  Erarbeitung von individuellen Mess- und Abrechnungskonzepten far EVU's
» Ausgestaltung der Rechnungslegung und UnterstUtzung bei Tarif- und Preisbildung

Governance und Projektmanagement
« Steuerung und Koordination wahrend der gesamten Produktentwicklung und kontinuierliches Projektmanagement
« Eingliederung des Mieterstromprodukts in die bestehende Produktlandschaft und Aufbau einer geeigneten Governance
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Reifegrad Ihres Mieterstromprodukts

In Abhangigkeit zum Reifegrad lhrer Produktentwicklung bieten wir lhnen maBgeschneiderte
Losungen an, um Sie in ihrer Situation bestmaglich zu unterstutzen

s

@ A al
\

Potenzialanalyse Produkteinfuhrung Etabliertes Geschaftsmodell
*  Ermittlung des Mieterstrompotenzials im * Eingrenzung und Auswahl erster Projekte * Identifikation bisheriger
definierten Vertriebsgebiet mit Fokus auf ... Prozessineffizienzen entlang der
* Kostenanalyse aller relevanten + Zieldefinition gesamten Wertschopfungskette
Komponenten *+ Region * Identifikation von
* Aufbaueines Tools zur *  Kunden Optimierungsmoglichkeiten
Wirtschaftlichkeitsberechnung von * Tarif *  Priorisierung und Umsetzung der
Mieterstromprojekten und Ermittlung des * Messstellenbetrieb Optimierungspotenziale inklusive
Mieterstromtarifs *  Produkt Kennzahlenmessung
*  Empfehlung zum weiteren Vorgehen inkl. * Begleitung der EinfUhrungsphase
Entscheidungsvorlage fur das inklusive Erhebung der relevanten
Management Parameter zur Messung des

gewunschten Erfolgs
* Ableitung der Erfahrungswerte und
Initilerung des KVPs
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Haben wir Ihr Interesse geweckt? Kontaktieren Sie uns gerne!

Volker Elders, Managing Partner
Tel.: +49 160 5883951

Mail: volker.elders@plenum.de

Kontakt

Malte Neumeier, Manager
Tel.: +49 15117938958

Mail: malte.neumeier@plenum.de
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